
Urban Farm Market Channels – Initial Worksheet 

For each potential market channel, fill in each square in the first four columns with a value – enter either “low”, 
“medium” or “high” based on your estimate for each aspect of the market channel for your urban farm. 

In the final column, enter words to describe the buyers and what is most important to buyers through this channel. 
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or entry 

Price chargeable  Potential sales 
volume  
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restaurants 
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subscription 
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